
НАЧАЛЬНЫЕ ЭТАПЫ ОРГАНИЗАЦИИ ВНЕШНЕТОРГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

Тематический план  

Тема Содержание Количество часов Примечания Преподаватель 

Всего  Лекции  Практи-

ческие 

занятия 

1. Подготовка к 

началу экспортной 

деятельности 

Экспресс-оценка готовности предприятия к экспорту 

(кадровый потенциал, финансовые ресурсы и 

производственные мощности). Подготовка к началу 

экспортной деятельности.  

4 2 2  Профессорско-

преподавательс

кий состав 

Вологодского 

филиала 

РАНХиГС, 

приглашенные 

эксперты 

2. Поиск деловых 

партнеров за 

рубежом 

Информационные ресурсы для анализа 

внешнеэкономических рынков. Маркетинговые 

исследования зарубежных рынков.  

6 4 2  ППС 

Вологодского 

филиала 

РАНХиГС 

3. Основы 

ведения 

переговоров с 

зарубежными 

партнерами 

Подготовка к деловым переговорам. Этапы 

проведения международных переговоров. Правила 

составления деловых писем. Создание 

презентационных материалов. 

6 2 4  ППС 

Вологодского 

филиала 

РАНХиГС 

4. Обязательные 

требования при 

экспорте 

Документы, необходимые для вывоза продукции из 

России и ввоза в страну партнера. Существенные 

условия сделки, которые следует включить во 

внешнеторговый контракт. 

 

Таможенное оформление товара. Разработка 

рентабельной логистической цепочки. 

8 4 4 С 

использованием 

дистанционных 

образовательных 

технологий 

Профессорско-

преподавательс

кий состав 

кафедры 

таможенного 

администрирова

ния северо-

западного 



института 

управления 

РАНХиГС  

(С.-Петербург) 

5. Правовые 

основы 

экспортной 

деятельности 

Правовые основы составления внешнеторгового 

контракта. Защита интеллектуальной собственности 

на товарный знак и производственные ноу-хау. 

Основы валютного законодательства. Таможенное 

законодательство. 

4 4 0  Профессорско-

преподавательс

кий состав 

Вологодского 

филиала 

РАНХиГС 

6. Валютные 

платежи, риски и 

государственная 

поддержка 

Принятые формы международных расчетов. Правила 

оформления паспорта сделки. Риски реализации 

экспортного проекта, и способы их минимизации. 

Инструменты государственной поддержки экспорта. 

6 4 2 С 

использованием 

дистанционных 

образовательных 

технологий 

Борисова С.Н., 

практик, 

полковник 

там.службы в 

отставке,опыт 

руководства 

отделом 

валютного 

контроля СЗТУ 

(С.-Петербург) 

7. Обсуждение 

проблем и 

консультации 

Круглый стол по проблемам организации экспортной 

деятельности и обмену лучшими практиками с 

участием менеджеров фирм-экспортеров 

4 0 4 Очно с 

использованием 

дистанционных 

образовательных 

технологий 

ППС 

Вологодского 

филиала 

РАНХиГС, 

приглашенные 

эксперты 

 Итоговая аттестация 2 0 2   

ИТОГО  40 20 20   

 


